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Bedarfsanalyse fiir ein Modehaus

Die Bezirke Pankow und Mitte sehen die Notwendigkeit flr einen gemeinsamen,
nachhaltigen Modestandort. Daher Uberprifen wir nun den tatsachlichen Bedarf fir ein
Fashionhaus in Berlin. Uns interessiert vor allem, welche Moéglichkeiten dieses Haus bieten
soll, um Dich als Label oder auch als Produktions-Unternehmer*in professionell zu
unterstatzen.

Welche Dinge sind fir Dich wichtig, wenn Du darlber nachdenkst, dass es einen
gemeinsamen Fashion-Standort in unserer Stadt geben kann?

Bitte sende uns den Fragebogen zuriick an: info@nemona.de
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Allgemeine Fragen

Welches Produkt entwickelst und verkaufst Du ?

Was ist deine Vision? Wohin mochtest Du?

Wo im Prozess befindest du dich?
] Grinder [ schon eine Weile am Markt [ etabliertes Unternehmen

Seit wann bist Du selbststandig?

Was hat dich bis hierher gebracht? Was hat gefehlt?

Hast Du Angestellte oder Freiberufler*innen, die fur Dich arbeiten? [J JA, _ (Anzahl) [ NEIN
Hast Du einen sicheren Standort? L1 JA [0 NEIN
Wirdest Du gerne in einem kreativen Umfeld arbeiten? [ JA [ NEIN

Was benotigst du am dringendsten, um die nachsten Schritte erfolgreich zu gehen?

Kodnnte ein zentraler und gemeinsamer Standort helfen, die Rahmenbedingen fir Dein Unternehmen zu verbessern?
] JA O NEIN

Hilft Kooperationsbildung untereinander, Synergien zu nutzen, von denen jedes einzelne Unternehmen profitiert?
1 JA O NEIN

Ist nachhaltiges und zirkuldres Wirtschaften und Leben fur Dich wichtig? [1 JA [ NEIN

Hast Du Interesse an Professionalisierungs-Workshops?
Bitte ankreuzen:

[] Strategische Unternehmensplanung

L] Priorisierung und Zeitmanagement

[ Digitalisierung (Industrie 4.0)

[] Kennenlernen von Steuerungselemente fir das Unternehmenswachstum

[ Verhandeln und verkaufen, BtoB Trainingsworkshops

[ Kostenleistungsrechnung/Preisentwicklung/Stiickzahlenberechnung

[ Buchhaltung

] Anwendung von Software wie z.B. Seamly 2D (Schnitt)

L] Vertriebsstrategien

L] Marketing/PR/Storytelling/Instagram etc.
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] Recht

Gibt es noch andere wichtige Themen?

Fragen zur Produktion

Produzierst Du lokal? I JA [ NEIN

Was produzierst Du in Berlin und Umgebung? (Muster, ganze Kollektion,...)

Hast Du noch andere Produktionsstatten? Wo?

Spielen Saisonale Zyklen fir Dein Unternehmen eine Rolle? [JJA [ NEIN

Bendtigst Du Unterstitzung im Bereich Entwurf / Schnitterstellung? [0 JA [ NEIN

Bendtigst Du mehr Angebote im Bereich Zwischenmeistereien und Produktionsstatten? (1 JA [ NEIN

Waren Einkaufsgemeinschaften flir Garne oder andere Zutaten relevant? [1JA [ NEIN

Wiare eine stets aktuelle nachhaltige Textilbibliothek mit Stoffmustern zum Anfassen und Hintergrundinformationen

zur Herkunft relevant? [ JA O NEIN

Fragen zur gemeinsamen Entwicklung von Marketing und Verkauf

Was ist fur Dein Label wichtiger: [J BtoB [ BtoC [ Beides

Kannst Du Dir vorstellen, Teil eines Multilabels zu sein? [J JA [0 NEIN

Hast Du Interesse an:

gemeinsamer Entwicklung kostenglinstiger Présentationen, z.B. fiir Messen oder Fashionfestivals
Verkauf Gber Pop Up Shops oder Concept Stores

Verkauf Uber eine gemeinsame Boutique / Showroom in zentraler Lage?

Zusammenarbeit mit Warenhausern

internationalem Verkauf

Ooogoo

der Entwicklung neuer Geschaftsmodelle oder Formate

Weiteres, namlich

Fragen Netzwerk und Partner

Brauchst Du Kontakte zu anderen Firmen / Kooperationsanbahnung I JA [ NEIN [ wére nett
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Interessiert Dich eine Zusammenarbeit mit Hochschulen o. Technologiezentren? [1JA [ NEIN
Interessiert Dich Forschung / Entwicklung im Bereich nachhaltiger Textilproduktion? 1 JA I NEIN
Interessiert Dich Forschung / Entwicklung im Bereich Wearables, Smart-Textiles? [ JA [ NEIN
Wie wichtig sind internationale Netzwerke? [ wichtig [lweniger wichtig

Diese Netzwerke betreffen eher [ Entwicklung [ Produktion oder [J Verkauf

Welche Beratungs- oder Informationsangebote brauchst Du?

Interessieren Dich Branchen-Information, z.B. Trendberichte, Datenanalysen, Instagram-Auswertungen, Auswertungen
Fashion Weeks, etc.? [J JA [0 NEIN

Sonstiges:

Fragen zum Haus

Wie soll sich dieses Haus anfiihlen? Hast Du ein Bild fir uns?

Wo in Berlin sollte dieses Haus stehen?

Wie wichtig sind kurze Wege zum Haus? [1 wichtig [weniger wichtig

Wieviel Miete konntest Du bezahlen?

Wieviel Platz bendtigst Du?

Ausstattung: Was brauchst Du?

Co-Working-Space [JJA [J NEIN

Eigenes Atelier L1 JA [J NEIN

Offene Ateliers fur Industrie-Maschinen [ JA [ NEIN
Ist ein Fotostudio wichtig? [ JA [ NEIN

Bendtigst Du einen Empfang? [1JA [ NEIN
Benotigst Du einen Konferenzraum? [J JA [ NEIN
Bendtigst Du einen Eventraum / Showroom ? [ JA [ NEIN
Benotigst Du schnelles Internet? L1 JA [ NEIN
Benotigst Du Starkstrom? [ JA [ NEIN

Benotigst Du ein Cafe/Bistro? [1JA [ NEIN
Benotigst Du eine Kita? [1JA [ NEIN
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Welche Maschinen sind wichtig, z.B. Knopflochautomat, Cover-Lock, Siebdruckmaschinen:

Welche andere ,Hardware” ist wichtig?

Welche Softwarelésungen brauchst Du?

Hattet Ihr gerne Dienstleister im Haus, wie z.B. Sales-Agentur, Zwischenmeister, Steuerberater? Welche?

Was ware noch wichtig?

Gemeinsames Biiro / Shared Services
Hattest Du Interesse an einem Arbeitgeberzusammenschluss, um z.B. eine*n Assistent*in zu teilen
oder fur z.B. Buchhaltung, Marketing oder eine Produktionsgemeinschaft?

Hast Du Interesse an weiteren gemeinsamen ,shared persons” wie z.B. am Empfangstresen, Schneider*in oder
Fotograf*in?

Welche Frage hatten wir Dir noch stellen sollen?

Herzlichen Dank fir Deine Teilnahme!

Autorinnen und Kontakt

Sabine Hulsebus und Daniela Fleig
info@nemona.de
www.nemona.de
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