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Das Backbone Ihres Marketings:  
Eine verkaufsstarke Webseite 

Zu Gast bei der Wirtschaftsförderung Pankow 
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Erfolgsfaktoren Ihrer Webseite 



Gabriele Schulze - www.marketing4results.de 

Der erste Eindruck. So kann es auch aussehen.  

Wie präsentiert Google Ihre Webseite? 
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Inhalte 

 

Design & 

Usability  

Kauf, Dialog & 

Leadgenerierung 

Alle Fragen beantworten 

Inhalte für verschiedene 

Kundenkreise  

USP ausführlich 

beschreiben  

 

Marken  

Beratung 

Aktuelles 

 

 

Top Bilder, Videos  

Design maßgeschneidert 

 

Professionelle Bilder 

 

Vom Inhalt zum Call2Action 

 

Was interessiert als 

nächstes? (keine 

Sackgassen) 

 

 

  

Online buchen 

Gutscheine kaufen 

Tisch reservieren 

Termin vereinbaren 

RFP starten 

Verfügbarkeit sehen 

Event kalkulieren 

Kommentare hinterlegen 

Rückruf erbitten 

Ansprechpartner sehen 

Frage stellen 

Chat starten  
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Wie werden Sie gefunden? 
Mit einer dynamischen Webseite! 

Open Source  
Eigenentwicklung von 

Softwareanbietern –

spezialisiert auf Hotels 

Die Basis einer erfolgreichen Webseite ist ein modernes 

Content Management System 

Webbaukästen 

https://www.websitetooltester.com/homepage-baukasten-vergleich/ 
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Schnell, sichtbar und kostenlos- Webseite von Google Business 
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Sichtbarkeit als Kennzahl 
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Sichtbarkeit – worauf legt Google Wert?  
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Ein hochwertiges 

Design entsteht durch 

die Harmonie der 

Farben  
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Das „Backbone“ des eigenen Marketings –  die Unternehmens-Webseite 
massgeschneiderte Information für jedes Kundensegment 

H1 Überschrift 

Metabeschreibung, HTML Titel, sprechende Url 

Jeder Raum mit 

Bildern 

unterschiedlicher 

Möblierung/ 

Dekoration 

Call2Action, 

passend zum 

Content 

Alle Raumdetails, 

größen und 

Ausstattungen 

für jeden Raum  
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C2A bleibt sichtbar 
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Die wichtigste Frage! 
Was sollte der User als nächstes tun? 
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Vom Besucher  
zum Käufer 
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Webshop Software für Kleinunternehmer 

https://www.websitetooltester.com/shopsysteme  

https://www.websitetooltester.com/shopsysteme
https://www.websitetooltester.com/shopsysteme


Gabriele Schulze – www.marketing4results.de 

Die Kette digitalen Vertriebs auf der Webseite 

‚Landing Page‘  

2. Wo sinnvoll ein 

passendes Produkt 

erstellen 

SEO 

SEM 

Newsletter 

Social Media  

Social Media Marketing 

Traffic generieren 

Erfolgsmessung  

1 

2 

3 

4 

5 

Kauf- oder Buchbarkeit 

herstellen 
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Wir können nur steuern, 
 was wir messen können! 
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Diese 3 Kennzahlen müssen Sie im Auge behalten 

Wie viele Besucher hat meine Webseite? 

Konversion Besucher zu Interessent! 

Wie viele beginnen den Kaufprozess?  

Konversion Interessent zu Käufer 

Wie viele schließen den Kaufprozess ab? 

Mehr Umsatz pro 

Transaktion 

Mehr Kaufwieder-

holungen 

Zahl qualifizierter 

Besucher 

Konversion 

Interessent 

Konversion Käufer 
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Gabriele Schulze 

gs@marketing4results.de  

Tel. +49 (0)30 23 13 73 64 

 
 

Vielen Dank für Ihre Bewertung auf  

https://g.page/r/CXUXh_nOQvH5EAU/review  

Oder der direkte Link zum Google Review: 

https://g.page/r/CXUXh_nOQvH5EAU/review
https://g.page/r/CXUXh_nOQvH5EAU/review

